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VAN EDWARDS, VANESSA
SINOPSIS

+Quieres hacerte oír en tu puesto de trabajo, conseguir ese ascenso tan esperado
o ganar nuevos clientes? La especialista en comportamiento Vanessa Van
Edwards nos ofrece una guía avanzada para mejorar nuestras relaciones
profesionales con las señales que transmitimos. +Por qué consideramos que
ciertas personas son carismáticas? +Por qué algunas lo eclipsan todo a su
alrededor y otras tienen problemas para llevar una sencilla conversación? +Por
qué algunas ideas triunfan y otras, por buenas que sean, caen en el olvido? Si te
han interrumpido en una reunión, te han excluido del proceso ante una
oportunidad laboral, o han ignorado tus ideas, es posible que el problema esté en
tus señales no verbales. Pero no te preocupes; estas pueden ser también la
solución. Estos pequeños gestos, que enviamos a través del lenguaje corporal
?las expresiones faciales, las palabras que escogemos, las inflexiones de la voz?,
tienen un impacto enorme en cómo nos perciben, a nosotros y nuestras ideas, y
pueden impulsar o debilitar tu mensaje. En esta guía amena sobre el lenguaje
oculto de las señales no verbales, Vanessa Van Edwards nos enseña cómo
transmitir confianza, poder y carisma en cada interacción. Aprenderás: *Qué
lenguaje corporal expresa ½Soy un líder, y estas son las razones por las que
deberías seguirme+.*Qué entonación refleja más seguridad. *Qué señales
verbales conviene usar en el currículum y en los correos electrónicos para
incrementar en el destinatario la confianza y el interés general de interactuar
contigo. *Qué señales visuales envías con tus fotos de perfil, ropa y marca
profesional.Tanto si estás proponiendo una oportunidad de inversión, como si
negocias una oferta de trabajo, o si mantienes una conversación difícil con un
compañero, las señales que transmitas pueden ayudarte a mejorar las relaciones,
expresar empatía y crear conexiones significativas con un impacto duradero. Esta
es una guía indispensable para empresarios, líderes de equipo, jóvenes
profesionales y cualquiera que quiera ser más influyente.½Una gu...
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