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Liu Yang, Antonio

SINOPSIS

Aprende como cosechar grandes éxitos en el mercado chino. Manual para sortear
las diferencias culturales y hacer negocios con China de una manera exitosa. En
un mundo cada vez mas globalizado, este libro es una guia para para aquellos
que desean adentrarse en las complejidades culturales y sociales del gigante
asiatico desde una perspectiva intercultural. Un libro practico, con consejos y
casos de estudio para entender la cultura china, conocer cédmo son sus
habitantes, como piensan, cuales son sus valores, sus preferencias a la hora de
elegir y por qué actian de la forma que actdan, en el que se aborda el andlisis de
la mentalidad china desde un enfoque intercultural, imprescindible para todo aquel
gque esté interesado en el mundo chino, ya sea para hacer negocios o como
trabajador en calidad de expat, ya sea para estudiar o simplemente para pasar de
turista a viajero. Desde el bagaje que le reportan los quince afios de experiencia
como consultor, facilitador de negocios con China y formador de grandes
empresas, Antonio Liu Yang nos tiende la mano para conocernos un poco mejor,
porque para triunfar en China también debemos entender coémo encajamos
nosotros en ese mundo y qué aspectos tenemos que ajustar para alcanzar el éxito
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